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Empresas nacidas
en la UB
Las empresas surgidas de una tecnolo-
gía o de un conocimiento desarrollado
en la Universitat de Barcelona (UB)
facturaron durante el ejercicio 2018,
según los últimos datos disponibles,

5,3 millones de euros, un 1,9% más
que en el 2017. Este centro universita-
rio barcelonés cuenta con un total de
15 spin-off activas, que emplean a 113
personas y que en el 2018 sumaron
un total de 3,7 millones de euros, si
se suma tanto la financiación pública
como la privada.

Rafael Sambola
Economista y profesor
de Eada Business School

‘Big tech’ y banca
tradicional

Amazonbatesupropio
récorddefacturacióny
anunciaunosingresospara
el2019de285.522millones
dedólares, loqueleotorga

estarenelselectogrupodeempresasconuna
capitalizaciónporencimadelbillóndedólares.En
25años, Amazonhaidoaumentandosuofertade
productosyservicios,ysuobjetivo,talcomolo
describíaJeffBezos,es“permitiralosconsumido-
resdescubrirenlaredtodoloquequierancom-
prar”.Puesbien,unadelasactividadespilotoque
lanzóenel2011fueAmazonLending.Tienecomo
objetivoofrecer,enEE.UU.yelReinoUnido,prés-
tamosdepequeñacuantíaaproveedoresqueven-
densusproductosatravésdesupáginaweb.El
conocimientoquetienedesuhistorialdeventasy
otrasmétricasnofinancieras,apartirdesusin-
mensasbasesdedatos,lepermitesupuestamente
sacarconclusionessobrelacapacidaddesuspres-
tatariosparadevolverlospréstamosconcedidos.
Parecíaunnegociofácil,perolociertoesque,

transcurridosnueveaños,lascifrasoperativashan
sidomodestas.Así,alcierrede2019,lafinancia-
ciónconcedidaasusproveedoresexternosascen-
díaatansólo863millonesdedólares.¿Porquéuna
bigtechcomoAmazonnohadadounsaltocuanti-
tativoenelsectorfinanciero?Enprimerlugar, la
barreraquesuponeasumirriesgosfinancieros.
Estoimplicaquedebesometersealosmecanismos
desupervisiónyalanormativareguladorapropia
delsectoraplicandolamáximade“igualregula-
ciónparaigualriesgo”.Sindudaunarestricción
notable.Ensegundo,lafaltadevisiónglobaldela
solvenciadelprestatario.Desconocesusantece-
dentescrediticiosydesolvencia.Amazonsólo
disponedesuhistorialdeventas,apesardequela
nuevaregulaciónPSd2lespermitiríateneracceso
alosdatosdeclientesdelosbancos,peroúnica-
menteteniendosuautorización.
Haceunassemanas,GoldmanSachsyAmazon

anunciabanunprincipiodeacuerdoparaofrecer
préstamosconjuntamenteasusclientesestado-
unidenses.Sucolaboraciónpermitirá,ademásde
diversificarsusingresos,fusionarelconocimiento
queGoldmantienedelsectorfinancieroconla
plataformatecnológica,susdatosysucapacidad
paraextraervalordeellos,queaportaAmazon.
Hayotrosejemplosdealianzascomerciales(o
estratégicas)deotrasbigtechconelsectorfinan-
ciero,comoGoogle,AppleyAirbnb.
¿Estetipodealianzaspuedeserunaoportunidad

paralabancatradicionalydiluirasísustemoresa
lacompetenciaquepuedesuponerlaincursiónen
elsectordelastecnológicas? Larigurosidadenel
cumplimientodelasregulacionesbancariasyla
mejoradelservicioalclientepodríansertansólo
unosejemplosdelapuestaenvalorqueestetipo
dealianzasgeneraría. |

Joaquim Elcacho
Ayudar a las empresas del sector
sanitario, en especial farmacéuti-
cas y biotecnológicas, en el des-
arrollodetratamientosmásefica-
ces y adaptados a la genética de
cadapaciente.Esteeselprincipal
objetivo de MedBioinformatics
Solutions, una empresa surgida
del InstitutoHospital delMar de
InvestigacionesMédicas(IMIM)
yde laUniversitatPompeuFabra
(UPF),
El fundamento de esta nueva

empresa de base científica se en-
cuentraenlosdiezañosdetrabajo
deinvestigadoresdelgrupodeIn-
formática Biomédica Integrada
delProgramadeInvestigaciónen
Informática Biomédica de la
IMIMylaUPF(GRIB).
Uno de los resultados de este

trabajo es DisGeNet, una base de
datos que contiene información
sobregenes asociados a las enfer-
medades humanas. Se incluye en
este recurso informático todo el
espectro de enfermedades gené-
ticas, desde las más conocidas
monogénicas, hasta las poligéni-
cas o de origen complejo, inclu-
yendo aquellas en las que se aña-
dencomponentesambientales.
LabasededatosDisGeNetacu-

mula en la actualidad informa-
ción sobre 600.000 asociaciones
conocidas entre 17.000 genes y
24.000 enfermedades humanas,
y se ha convertido en una impor-
tanteherramientapara la investi-
gación y docencia sobre la rela-
ciónentregenesyenfermedades.
DisGeNetesactualmente“uno

de los recursos conmás informa-
ción de este tipo en el mundo”,
explica el profesor Ferran Sanz,
director del GRIB y cofundador
deMedBioinformatics.
Por tratarse de un recurso

abiertoyaccesibleparatodalaco-
munidad científica, no es posible
suutilizaciónconfinescomercia-
les. “Enelúltimoañohemosreci-
bido diversas consultas de em-
presas del sector interesadas en
utilizarunaplataformacomoDis-
GeNet para el desarrollo comer-
cial de medicamentos”, explica
Laura Furlong, jefa del grupo de

Informática Biomédica Integrada
del GRIB y confundadora de Med-
Bioinformatics.
Para dar respuesta a esta necesi-

dad, “decidimos crear una empresa
spin off del IMIMy laUPF en la que
desarrollaremosunrecursoquepue-
da ser usado con esta finalidad y que
tenga nuevas características especí-
ficasorientadasalsectorfarmacéuti-
co”,detallaLauraFurlong.
Así, el primer producto en el que

trabaja MedBioinformatics es un
softwarequepermitiráusarlosdatos
de la plataforma DisGeNet con fun-
cionalidades avanzadas. Además, la
nueva compañía de base científica
ofrecerá a las empresas del sector
biomédico servicios de consultoría
sobregenómicadeenfermedades.
LaUPFdestacaquehaapoyadoala

creacióndeestaspin-off“enelmarco
de su apuesta por la transferencia de
conocimiento y tecnología a la
sociedad”; enconcreto, a travésde la
Unidad de Innovación-UPF Busi-
ness Shuttle y la empresa de gestión

de la innovación UPF Ventures.
En el IMIM la creación de Med-

Bioinformatics ha sido liderada por
la dirección de Innovación y Trans-
formación Digital del Parque de Sa-
ludMar(PSMAR).
Lacompañíafueconstituidael6de

febrero con la firma del director en
funciones del IMIM, Jordi Martí-
nez; del gerente de la UPF, Jaume
Badia; los investigadores y socios de
la empresa Ferran Sanz, Laura Fur-
long, Janet Piñero y Olga Valverde,
así como los socios inversores, Fre-
dericAbelló, Prous Institute forBio-
medicalResearchyIcrowd+D.
“Nos hemos dado cuenta de que

desarrollando productos y servicios
convalorañadidobasadosenDisGe-
Net podemos ofrecer a la industria
solucionesmuyvaliosas”,haexplica-
do Ferran Sanz. “Seremos pioneros
conestostiposdeherramientasyser-
viciosysomosoptimistasporquehay
una demanda clara por parte de las
empresas y otros actores sanitarios”,
destacaelprofesorSanz.

XAVIER CERVERA

Utilizar la relación entre
genes y enfermedades
La empresaMedBioinformatics Solutions surge
del trabajo conjunto de expertos del IMIM y la UPF

La nueva
‘spin-off’ ha
nacido en
respuesta a
la demanda
de empresas
del sector
farmacéutico
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